
Gut vorbereitet zur TrauDich!
20 wertvolle Tipps f�r einen erfolgreichen Messebesuch

Wir freuen uns, dass Sie eines unserer Hochzeit-Events in Deutschland besuchen wollen. Sch�n, 
dass Sie sich f�r die TrauDich! entschieden haben. Unsere Veranstaltungen in f�nf deutschen 
Gro�st�dten z�hlen zu den bekanntesten und traditionsreichsten Messen f�r Menschen, die hei-
raten wollen!

Damit Ihr Besuch bei uns und vor allem Ihre Hochzeit ein unvergessliches Erlebnis werden, ha-
ben wir f�r Sie eine praktische Planungshilfe zusammengestellt. Verstehen Sie unsere 20 Tipps als 
Checkliste vor, w�hrend und nach dem Messebesuch.

VOR DER MESSE
1. Welche Erwartungen haben Sie an den Messebesuch? 
Ben�tigen Sie Basis-Informationen zur Organisation und Ausstattung einer Hochzeit? Oder ist 
Ihre Planung schon fortgeschritten, so dass Sie nur noch bestimmte Produkte oder Dienstleis-
tungen (z.B. DJs oder Musiker) suchen? Besprechen Sie alles mit Ihrem Partner oder den Men-
schen, die Sie auf die Messe begleiten werden.

2. Machen Sie sich einen „Spickzettel“!
Auf der Messe werden Sie von vielen Eindr�cken �berrollt. Deswegen lieber im Vorfeld notieren, 
was Sie auf jeden Fall sehen wollen, damit Sie nichts vergessen. Wir helfen Ihnen dabei – mit 
nachfolgender Checkliste:

Aussteller
 Blumen- und Dekorationen 
 Bonboniere
 Brautaccessoires
 Braut- und Abendmode
 Caterer/Partyservice
 Dessous
 DJ-Service
 Entertainment/K�nstler
 Farb- und Stilberatung
 Feuerwerk
 Finanzdienstleistungen
 Fotoateliers

 Friseure und Kosmetik
 Geschenke/Glas/Porzellan
 Herrenmode 
 Hochzeitsfahrten
 Hochzeitskarten/Druckereien
 Hochzeitsservice
 Hotel/Restaurant
 Kinderbetreuung
 Kinderfestmode 
 Konditoreien
 K�nstlervermittlung
 Internet-Dienste

 Location
 Masskonfektion
 M�bel & Einrichtungen 
 Musiker 
 Rechtsberatung
 Reiseb�ros
 Tanzschulen 
 Trauringkurse
 Trauringe/Schmuck
 Verleihservice
 Videoproduktion

Rahmenprogramm
 Besucher-Gewinnspiel
 K�nstlerb�hne

 Modenschau
 Schnuppertanzkurs

 Vortr�ge
 Workshops
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3. Informieren Sie sich vorab im Internet!
Auf der Homepage www.traudich.de haben wir f�r Sie alle Angebote der Messe zusammenge-
fasst. Hier finden Sie auch schon Informationen �ber Aussteller. So k�nnen Sie z.B. auf deren 
Websites Produkte und Dienstleistungen n�her kennen lernen, um auf der Messe konkret mit den 
Ausstellern dar�ber zu sprechen.

4. Gen�gend Zeit einplanen.
Bitte nehmen Sie sich Zeit f�r Ihren Messebesuch. Planen Sie die Anfahrt und m�gliche Staus 
ein, kommen Sie entspannt an – und lassen Sie sich auf die wunderbare Atmosph�re der Trau-
Dich! ein. Kalkulieren Sie mindestens zwei Stunden Aufenthalt ein. Die Erfahrung zeigt: Besu-
cher untersch�tzen immer wieder, wie schnell die Zeit vergeht bei all den vielen Eindr�cken.

5. Wen nehmen Sie mit?
Auch hier gilt: Blo� keinen Stress. Machen Sie sich Gedanken �ber Ihre Begleitung: Muss es die 
Schwiegermutter in spe sein – oder sind die besten Freundinnen nicht die besseren Ratgeber? 
Wessen Tipps sch�tzen Sie, wer hat Lust auf einen TrauDich!-Besuch? Bitte �berreden Sie nie-
manden als Begleiter.

6. Kids und Teenager – entscheiden Sie!
Unsere Messen sind gro�z�gig angelegt, es gibt Relaxzonen, Bewirtung und nat�rlich viel zu Se-
hen. Dennoch sollten Sie �berlegen, ob Sie Kinder und Jugendliche mitnehmen. Vielfach verliert 
der Nachwuchs schnell die Geduld - und Sie haben zus�tzlich Stress, der nicht sein muss. Unser 
Tipp: Sorgen Sie f�r eine Betreuung (Freunde, Nachbarn etc.), w�hrend Sie die TrauDich! besu-
chen oder nutzen Sie das professionelle Kinderbetreuungsangebot auf der Messe!

7. Daten zu Standort, �ffnungszeiten und Preise.
Hierzu finden Sie f�r alle Messe-Standorte aktuelle Informationen auf unserer Website 
www.traudich.de

8. Gewinnen Sie beim Online-Spiel.
Attraktive Preise verlosen wir auf unserer Website. Schon vor Ihrem Messebesuch er�ffnen wir 
Ihnen die Chance auf tolle Gewinne. Mehr dazu unter www.traudich.de

9. Das TrauDich!-Rahmenprogramm – vorab informieren, vor Ort inspirieren.
Ob Brautmoden- und Dessous-Schau, Typberatung, Schnuppertanzkurs oder Referate von 
Rechtsanw�lten und freien Theologen: Unsere Messen bieten Paaren eine echten Mehrwert. Pr�-
fen Sie, was f�r Sie von Interesse sein k�nnte. Und planen Sie entsprechend mehr Zeit ein.

10. Schreibzeug (Stift und Block) f�r den Messebesuch bereitlegen. 
Auch Visitenkarten sind hilfreich, wenn Sie Kontakte mit Ausstellern kn�pfen.



AUF DER MESSE
10. Am Messeeingang die Besuchert�te mitnehmen.
Nachdem Sie Ihre Tickets erstanden haben, erhalten alle Paare auf der TrauDich! eine praktische 
Besuchert�te. Hier k�nnen sie beim Rundgang Prospekte und Informationen der Aussteller 
sammeln.

11. Gewinnspielkarte ausf�llen.
Preise im Gesamtwert von �ber 10.000 EUR warten auf Sie – beim gro�en TrauDich!-
Besuchergewinnspiel. Vergessen Sie deshalb nicht, am Eingang Ihre Gewinnspielkarte mitzu-
nehmen. Tipp: Am besten Sie geben die ausgef�llte Karte gleich wieder ab.

12. Bummel oder gezielte Standbesuche?
Wenn Sie im Vorfeld der Messe noch keinen Plan gemacht haben, sollten Sie jetzt pr�fen: Ge-
n�gt f�rs Erste ein Rundgang oder wollen Sie gezielt bestimmte St�nde ansteuern? Mit Hilfe des 
Messekataloges k�nnen Sie rasch die Anordnung der St�nde erfassen und Ihre Tour danach aus-
richten.

13. Notizen machen, Kontakte erfassen.
Unsere Aussteller halten Informationen f�r Sie bereit. Aber oft erinnert man sich zu Hause nicht 
mehr, zu welchem Stand welche Informationen geh�rten. Deshalb versehen Sie den Messekata-
log oder die Prospekte mit pers�nlichen Notizen.

14. Termine vereinbaren.
Wegen des gro�en Andrangs ist es schwierig, mit den Ausstellern detaillierte Gespr�che auf der 
TrauDich! zu f�hren. Deshalb raten wir Ihnen zu pers�nlichen Terminen vor Ort nach der Mes-
se. Vereinbaren Sie am besten gleich einen Termin.

15. Preisabfragen bitte zur�ckstellen.
Erwarten Sie auf der Messe keine ma�geschneiderten Offerten. Nat�rlich k�nnen Ihnen die Aus-
steller grobe Preise nennen – etwa f�r den Auftritt eines Musikers oder eines Platintraurings –
aber f�r ein konkretes Angebot werden mehr Details ben�tigt. Unser Tipp: Kl�ren Sie Kosten 
nach der Messe in Ruhe mit dem Aussteller – am besten bei einem Besuch vor Ort.

16. Brautkleider – die Qual der Wahl.
Die Erfahrung zeigt: Besonders gut besucht sind die St�nde der Braut-Ausstatter. Umso wichti-
ger f�r Sie: Auf der Messe und bei den Modeschauen k�nnen Sie einen ersten Eindruck gewin-
nen, welche Kollektionen, welche Formen und Stoffe gerade angesagt sind. Eine erste Voraus-
wahl ist m�glich – aber die letztendliche Auswahl mit Anprobe sollte in einer intimen Atmosph�-
re und in Ruhe stattfinden. �berst�rzen Sie nichts, sondern vereinbaren Sie einen Termin in Ih-
rem bevorzugten Brautmodengesch�ft. 

17. Relaxen, Kraft tanken.
Nutzen Sie unsere Bewirtungszonen, Ruheecken und Lounges auf der Messe f�r eine Pause oder 
zum Sichten der gesammelten Unterlagen. Pr�fen Sie, was Sie noch sehen wollen oder welche 
„Favoriten“ Sie vielleicht ein zweites Mal besuchen wollen. Und dann auf zum n�chsten Trau-
Dich!-Rundgang.



NACH DER MESSE
18. Nachbearbeitung zeitnah zur Messe.
Kurz nach dem Besuch der TrauDich! sind die Eindr�cke noch frisch, die Informationen der 
Aussteller noch pr�sent. Warten Sie deshalb nicht zulange mit Ihren weiteren Planungen. Haben 
Sie sich f�r bestimmte Angebote (z.B. ein Hotelsaal oder eine Kapelle) entschieden, dann machen 
Sie umgehend die Buchung klar. Denn viele Aussteller haben nur bestimmte Kapazit�ten. Und es 
w�re doch schade, wenn an Ihrem Wunschtermin genau jenes Restaurant ausgebucht ist, in dem 
Sie feiern wollen.

19. Ausstellerkatalog hilft bei der Hochzeitsplanung.
Bis zu Ihrer Trauung gibt es noch viel zu tun. Vor allem gibt es verschiedene Phasen, in denen 
Sie Angebote einholen werden oder Produkte ordern. Nutzen Sie daf�r den kompakten Messeka-
talog der TrauDich! oder f�gen Sie unsere Website www.traudich.de zu Ihren Favoriten hinzu.

20. Vereinbarungen schriftlich best�tigen.
Unsere Aussteller sind zuverl�ssige Partner f�r den sch�nsten Tag im Leben. Wir empfehlen Ih-
nen dennoch, bestimmte Bestellungen/W�nsche oder Vereinbarungen schriftlich zu best�tigen, 
sofern Sie keine Auftragsbest�tigung erhalten. So vermeiden Sie Missverst�ndnisse, k�nnen Ter-
mine klar fixieren und haben eine Kontrolle �ber alle gebuchten Leistungen.

Wir freuen uns auf Ihr Kommen und w�nschen Ihnen einen erlebnisreichen wie informativen 
Messeaufenthalt sowie schon heute eine wundersch�ne Hochzeitsfeier!

Ihr TrauDich!-Team

Immer up to date mit www.traudich.de
Auf dieser Homepage finden Sie das ganze Jahr �ber viele Informationen, Produktnews und Links zu Partnern 
f�r Ihre Hochzeit. Au�erdem ein Forum, in dem Sie mit anderen Brautpaaren und Hochzeitsexperten in Kon-
takt treten k�nnen.


